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  بسمه تعالی

 

 توافق نامه نمایندگی محصولات نظارت تصویری هیرو الحاقیه 

 1402سال  ..........فصل ی ویژه

 

 مفاهیم کلمات: .1

 :میپردازیم به کار رفته در الحاقیه ذیل به شفاف سازی مهمترین کلمات درابتدا ،  طرفین مفاهیم برای یکسان شدن برداشت جهت

 

  . ریبیت فصل قبلکسر  ،کالاهای مرجوعی  مبلغ کسرارزش افزوده ، مبالغ  کسرتمامی تخفیفات ،  کسربعد از  مجموع کل خریدهای نماینده= خالص خرید-1-1

تا شرایط دریافت ریبیت یا پاداش فروش برای نماینده  توسط نماینده میبایست در طول فصل تحقق یابدهمان عدد خالص خریدی هست که ، هدف فروش= تارگت-1-2

    ( 2تارگت بند  )جدول فراهم گردد.

حساب نماینده لحاظ در با ماهیت بستانکار ، به عنوان پاداش و بعد از رسیدن مجموع خرید های نماینده به تارگت فصل ، مبلغی هست که پاداش فروش = ریبیت -1-3

 میباشد.  ریبیت محاسبه ی آن بنا به ضرایب جدول ی همیگردد و نحو

 میباشد.عدد خالص خرید  ،محاسبه ی ریبیت معیار  معیار رسیدن نماینده به تارگت و همچنین :1نکته

به  فروشهای ویژه و جشنواره ها    ، شرایط ریبیت  کاملا خاص و متفاوت میگردداینکه قیمت کالاها در این ایام  واره های فروش ، با توجه بهفروشهای ویژه یا جشن   :2نکته

 .فروش های ویژه همانند شووورایط عادی ریبیت پرداخت میگرددآن ، توسوووط توزین کننده ، اما در صوووورت عدم اعلام شووورایط متفاوت  شوووودمیصوووورت متفاوت تعری  

متفاوت باشد ، پس در صورت تغییر در شرایط و اعداد آن ، قبل از شروع فصل جدید  هر فصل و ممکن است برای الحاقیه قرارداد به صورت فصلی تنظیم میگردد  : 3نکته 

سانی          شد ، اما در صورت عدم اطلاع ر سانی خواهد  شده اطلاع ر شماره تلفن درج  ضوابط     به موقن توزین کننده به نمایندگان از طریق ایمیل و  شرایط و  برای فصل جدید ، 

 تمدید میگرددرین الحاقیه ی قرارداد که توسط شرکت اعلام شده آخهمانند 

 

 :تارگت جدول. 2

 

 

 

 هایشهر شهر تهران       نوع نمایندگی

 تبریز ،اهواز ، یزد، شیرازو مشهداصفهان ،کرج ،         

 یشهر مرکز    

 سایر استانها 

 سایر شهر های هر استان که

 جز مرکز استان نباشند 

 1.050.000.000 1.500.000.000 2.500.000.000 4.500.000.000 )تارگت فصلی(طلایی حداقل 

 750.000.000 990.000.000 1.490.000.000 2.700.000.000 نقره ای )تارگت فصلی(حداقل 
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، پس چنانچه نماینده ای توان خرید  میباشددر هر شهر رای انعقاد قرارداد نمایندگی ب حداقل خرید قابل قبولبر اساس  2بند جدول  عدد تارگت هر نماینده : -2-1

 .میباشد 5عدد قید شده در بند  ایشان و پرداخت ریبیتتارگت  مبنای محاسبه بیش از اعداد فوق را دارا باشد، میتواند مبلغ تارگت خود را افزایش داده و 

 

قابل تغییر  غیرتا انتهای فصل نوع نمایندگی )طلایی یا نقره ای بودن( بعد از عقد قرارداد مبلغ تارگت و   نوع نمایندگی:مبلغ تارگت یا عدم امکان تغییر در  -2-2

از فصل  پانزدهم ماه جدیدنهایتا تا  درخواست مکتوب نمایندهارسال ) در صورت  فقط در ابتدای فصل جدیدنوع نمایندگی ،  پس درخواست تغییر در مبلغ تارگت یا . است

ارسال الحاقیه ی مکتوب جدید یا  ، توزین کننده از جانبپذیرش این موضوع  گواه وجود دارد و توسط توزین کننده ، و تایید شرایطعملکرد نماینده بررسی بعد از  و ( جدید

 . مبنای انجام این موضوع نمیباشدتوسط کارکنان توزین کننده  پذیرش درخواست نمایندهمبنی بر  دیگر ونه تاییدهیچ گ، پس میباشد نماینده  ایمیل رسمی به ارسال

تا انتهای  یا نماینده ی طلایی شهری،  دست یابد شهر خود طلایی اسط فصل توانست به مبلغ تارگت نماینده یدر او شهری چنانچه نماینده ی نقره ای به عنوان مثال

قیه ی جدول الحا بر اساس ، نماینده هر دوبه ی ریبیت محاسمبنای ،  نتوانست تارگت خود را محقق نماید و برسدشهر خود  تارگت نماینده نقره ایفقط به توانست  فصل

 تارگت و نوع نمایندگی بر عهده ی نماینده میباشد. عدد مسئولیت انتخاب صحیح،  در زمان عقد قراردادامضا شده قبلی میباشد، پس 

 

 پاداش فروش فصلی( ) تیریبنرخ  جدول.3

 درصد به بالا 130از  % 130%  تا  100از  % 100کمتر از  میزان خالص خرید

 %9 %6 0 نماینده طلایی

 %6 %4 0 نماینده نقره ای

 

 450 خرید  تارگت با در شهر تهران طلایی نمایندهمثال و دو شرایط مختل  برای  2در زیر به  محاسبه ی ریبیت ،نده از نحوه ی نمایبیشتر برای شفاف سازی و اطلاع 

 میپردازیم:( 2طبق جدول تارگت ) بند  اقل قابل قبول برای شهر تهران( ،)یعنی حد میلیون تومان

 هیچمیباشد ، (  3بند   ) درصد جدول ریبیت 100کمتر از  چون ، باشد از آن کمتر یامیلیون تومان  420 ن طی یک فصلایشا خالص خرید  که صورتی در  :1مثال 

 فروشی به ایشان تعلق نمیگیرد. پاداشی

 : صورت این در پس باشدمی تارگت ایشان  185 % معادل بوده که میلیون تومان 832  طی یک فصل نماینده این خرید خالص مبلغ بگیرید نظر در: 2مثال

 جمع مبالغ پاداش درصد به بالا 170از  % 130%  تا  100از  % 100کمتر از  خالص خرید

 درصد پرداختی ، طبق نرخ 

 نماینده ی طلایی

0 6% 9%  

 مطابق با بازه های اعلام شده 2.470.000.0000 5.850.000.000 0 بازه مبالغ

 573.300.000 222.300.000 351.000.000 0 پرداختی ریبیت مبلغ

 ریال
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 : هر فصلدر ریبیت  پرداخت زمان تایید وروش محاسبه،  روش .4

( 1-1اکسلی از خالص خرید صورت گرفته توسط نماینده )طبق تعری  بند  فایل روز پس از پایان هر فصل،  15حداکثر تا واحد مالی توزین کننده   : محاسبهروش  -4-1

،  ضرایب مطابقت داده میشود و چنانچه نماینده با خالص خرید خود به تارگت فصل رسیده باشد  5در بند را تنظیم مینماید، عدد خالص خرید نماینده با عدد تارگت قید شده 

 ید .به دست می آ ریبیتعدد  و شده ضرب نمانیده یدخالص خرعدد در را  (3) بند  جدول ریبیت

نماینده   واحد مالی توزین کننده به ایمیل یا شماره همراه از طریق ایمیل یا  تلگرام اکسل صورت بهی پاداش فروش محاسبه  فایل  در صورت درخواست نماینده ،-4-2

 .ارسال میشود 

به واحد را تصویر تاییدیه و  ساعت آن را تایید نماید 72ف مدت میبایست پس از دریافت جدول اقدام به بررسی آن و مطابقت با خرید های خود نمایند و ظر نماینده -4-3

از  پستا دهد تا مورد بررسی قرار گیرد لی اطلاع ، قسمتی که نیاز به ویرایش دارد را به واحد مااکسل در  مغایرتدر صورت وجود هر گونه همچنین  مالی تحویل نمایند ،

 .گردد اعمال با ماهیت بستانکار  در صورت حساب نمایندهعدد نهایی ریبیت ، مجدد بررسی 

 300داخلی  071-32343434شماره ی تماس        09307310150شماره تلگرام واحد مالی: 

 

 اقدام نماینده  حساب در آن  کارسازی به نسبت بلافاصله  ، نمایندهمبلغ ریبیت از  تاییددریافت تصویر  از پس واحد مالی توزین کننده : زمان پرداخت ریبیت فصلی -4-4

در حساب مبنا قرار گرفته و توزین کننده  واحد مالی ساعت، مبلغ پاداش فروش محاسبه شده از سمت 72از جانب نماینده تا  درصورت عدم دریافت تصویر تاییدیه .نمایدمی

 .روز پس از اتمام فصل میباشد  20زمان اعمال ریبیت در صورت حساب نماینده ، نهایتا تا  میگردد . حاظلنماینده 

 

 مجاز :   شرایط تخفیف. 5

 .% از قیمت مصرف کننده میباشد  33، که توسط توزین کننده در کلیه خریدهای نمایندگان طلایی و نقره ای لحاظ میگردد  یتخفی  مستقیم -1-5

 به رعایت آن گردید متعهددر زیر قرار دارد که نماینده  ،گردد لحاظ  میبایست مشتریان مصرف کننده و همکار در فروش به که توسط نماینده یتخفی  مستقیم -2-5

  نقدی پرداختدر  % 6تا سق   تخفی  مصرف کننده : انمشتری دسته ی اول(

 نقدی در پرداخت  % بنا به حجم خرید مشتری و صلاحدید نماینده ، 28تا  25: تخفی  بین  همکار انمشتری دسته ی دوم (

   (و از این راه کسب درآمد دارند  شرکت ها و نصابهایی که در این حوزه فعالیت میکنند کلیه ی فروشگاهها ، تعری  همکار : ) 

 کسر نماید . نسبت به درصد تخفی  نقدی درصد  6تا سق   3بین به ازای هر ماه ، بنا به صلاحدید خود  فوقنماینده میتواند در فروش اعتباری به هر کدام از دو دسته ی 

 . مبلغ تارگت و نوع نمایندگی:6 

بند  در این الحاقیه ، جدول تارگت ) به شرایط قید شده توافق نامه ی همکاری در فروش و همچنین نظربعد از مطالعه و پذیرفتن کامل شرایط و ضوابط قید شده در 

توافق زیر را  در کمال سلامت عقلانی و جسمانی، کلیه شرایط همکاری را پذیرفته و توزین کننده و نماینده ، ( 3ر جدول ریبیت )طبق بند ضرایب قید شده د( و 2

 خاب نمودند:برای همکاری خود انت

 ..................................استان : ..………………… :به عنوان نماینده ی شهر .………………… :)آقا/خانم( نمایندگی به ………………… فروشگاه:/شرکت

 انتخاب گردید.                      29/12/1402تا تاریخ   ....................................اینده ) طلایی یا نقره ای ؟ (به عنوان نم ......................................................با مبلغ تارگت فصلی: 
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